
「販路開拓」は、事業を運営していく上で重要な課題です。
しかし、販路開拓の意味は理解していても、具体的に実践する方法が
分からないとう方も多いのではないでしょうか。
当セミナーでは、初心者の方にも分かりやすく、その方法を講義します。
新規顧客を開拓し、売上を増加させたいと考えている方は、
是非ご参加下さい。

TEL.0735-59-4111/FAX.0735-59-2490

受講無料
令和元年度 伴走型小規模事業者支援推進事業

関西学院大学大学院商学研究科博士課程前期課程修了（商学修士）
株式会社そごう（現 株式会社そごう・西武）勤務を経て２０００年独立
大阪経済大学経営学部非常勤講師
大手前大学現代社会学部非常勤講師

このセミナーは、特定創業支援事業の
【販路開拓】分野の対象です




